asociacion de empresas de consultoria terciario avanzado comunitat valenciana

Gomez de la Flor Abogados y Consultores
forma a profesores de ciclos formativos y a

directores de RR.HH.

Durante los meses de octubre y noviem-
bre, el despacho profesional Gémez de la
Flor Abogados y Consultores ha impar-
tido diferentes cursos para la Asociacion
para el Progreso de la Direccién (APD),
el Centro de Formacién, Innovacién y
Recursos Educativos de Conselleria (Ce-
fire) y la Camara de Comercio Industria
y Navegacién de Valencia.

La jornada “Claves de éxito en la con-
tratacién” fue impartida por Maria Eu-
genia Gémez de la Flor Garcia, aboga-
da y socio-directora de Gémez de la Flor
Abogados y Consultores. El objetivo del
curso consistia en analizar la tipologia de
los contratos existentes para llevar a ca-
bo una correcta seleccién de la modalidad
contractual y las nuevas férmulas que se

www.aecta.org

incorporan en nuestro tejido empresarial
dando asi respuesta a las necesidades es-
tructurales de cada una de las empresas de
la Comunidad Valenciana.

En Cefire, el curso a distancia denomi-
nado “Fiscalidad basica” fue impartido por
la economista, Consuelo Garcia Gomez de
la Flor. En él se estudiaron temas clave co-
mo el IVA, el IRPF o el Impuesto sobre So-
ciedades.

Por su parte, en la Cdmara de Comer-
cio Industria y Navegacion se impartié el
curso “Novedades en materia laboral” y la
encargada de hacerlo fue Maria Eugenia
Goémez de la Flor Garcia que cont6 con la
colaboracién de Olga M.* Navarro Mes-
tre, graduado social; y Rocio Betoret Na-
ranjo, abogada.

El curso en cuestién aborda, mediante
el estudio de método del caso, las distintas
estrategias y soluciones al panorama labo-
ral actual.

www.gomezdelaflor.com
963 531918

Mas de 150 personas participan
en el Il Encuentro Empresarial de
Etica y RSE Sagunt015

El Il Encuentro Empresarial de
Etica y RSE, celebrado el 27 de octu-
bre en Sagunto, volvié a cosechar un
gran éxito de asistencia acogiendo a
mds de 150 empresarios y profesio-
nales interesados en la aplicacién y
desarrollo de la Etica y la Responsa-
bilidad Social Empresarial.

El evento fue promovido por la
empresa de tecnologla Nunsys y
fue organizado junto con la Con-
federaciéon Empresarial Valen-
ciana (CEV), la Asociacién de Em-
presarios del Camp de Morvedre
(Asecam) y la Fundacién Bancaja,
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ademés de empresas valencianas de
referencia reconocida en sus respec-
tivos sectores como Florida Uni-
versitaria, Caixa Popular, Balea-
ria, Unién de Mutuas y SPB.

Durante la jornada se abordaron
las tendencias y claves del presen-
te y futuro de la ética y la RSE, ge-
nerando un entorno de debate y re-
flexion con el fin de promover el
progreso y el compromiso de la Res-
ponsabilidad Social Empresarial en
las organizaciones.

Arturo Gradoli, director de RSE
y Formacién de Nunsys, defendid
la relevancia de la RSE y su difusion
explicando que “las empresas que no
integren en su cultura y en sus princi-
pios la ética y la RSE, simplemente se ex-
tinguirdn como los dinosaurios por muy
grandes que se consideren, porque la éti-
ca y la RSE estan creciendo y estdn pa-
sando de ser algo ‘algo deseable’ a ‘al-
go imprescindible’ para que una empre-
sa sea sostenible en el tiempo”, afirmo.

WWW.NUISys.com
902 881 626

Fuerza Comercial y la UAM disenan un
programa para Man Truck & Bus

La sala de conferencias
de la facultad de CC. Eco-
némicas y Empresariales de
la Universidad Auténoma
de Madrid (UAM) fue el lu-
gar el elegido para celebrar,
el pasado viernes 13 de no-
viembre, el acto de gradua-
cién de la I Promocidn de la
Escuela de Ventas Man de
Man Truck & Bus Iberia
que han cursado el Progra-
ma Ejecutivo de Gestién Co-
mercial (PEGC).

El PEGC es una innova-
dora apuesta de la empresa
de automocién que ha con-
tado con Fuerza Comercial
Consultoria y la Univer-
sidad Auténoma de Ma-
drid para su disefio. Virgi-
nia Sanchez, responsable

de Formacién y Desarrollo
de Man Truck & Bus, mos-
traba su satisfaccién por los
resultados resaltando “el
trabajo y el esfuerzo” realiza-
do por Fuerza Comercial
Consultoria durante este
tiempo.

Este curso se une a los
ya existentes como el Pro-
grama de Gestiéon Comer-
cial y Ventas y el Programa
Gestidn Retail, la oferta for-
mativa que Fuerza Comer-
cial y la UAM han puesto en
marcha con el objetivo de
potenciar las fortalezas de
los comerciales y equipos de
venta.

www.fuerzacomercial.es
902 517 447




